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Simon-Kucher & Partners
Die Beratungsarbeit von Simon-Kucher & Partners ist ganz auf TopLine Power® ausgerichtet. Laut mehrerer Studien unter deut-
schen Top-Managern (manager magazin, Wirtschaftswoche, brand eins) ist Simon-Kucher bester Marketing- und Vertriebsbera-
ter und führend im Bereich Pricing und Wertsteigerung. Die Unternehmensberatung ist mit 1.100 Mitarbeitern in 34 Büros welt-
weit vertreten. Mehr Informationen finden Sie unter www.simon-kucher.com.

Revenue Management:
Potenziale erkennen und realisieren

Die fortschreitende Digitalisierung, der intensive Wettbewerb, die massive Zunahme der Promotion-Intensität in vielen Produkt-
kategorien und die noch immer zunehmende Handelskonzentration stellen viele Unternehmen der Konsumgüter-, Mode- und 
Luxusartikelindustrie vor neue Herausforderungen. Um dennoch die Umsatz- und Gewinnziele zu erreichen und die eigene 
Marktposition in der Fläche und digitalen Welt erfolgreich auszubauen, gilt es für Hersteller die Weichen neu zu stellen.

In unserem Strategieforum zum "Revenue Management: Potenziale erkennen und realisieren" möchten wir Ihnen Antworten 
liefern, wie Sie den aktuellen Herausforderungen im Regalpreismanagement gegenüber den Konsumenten sowie im Kondi- 
tionenmanagement gegenüber dem Handel erfolgreich begegnen.

Referenten der Marketing- und Strategieberatung Simon-Kucher & Partners werden dazu ihre Erkenntnisse aus einer Vielzahl  
erfolgreicher Projekte mit Ihnen und Vertretern anderer namhafter Unternehmen der Konsumgüter-, Mode- und Luxusartikel- 
industrie teilen und diskutieren.

Ganz besonders freuen wir uns, dass wir mit Frau Dr. Silja Schöneborn von Pandora und Herrn Remco Louwers von Danone 
zwei Top-Manager namhafter Unternehmen gewinnen konnten, die uns ihre Praxis-Erfahrungen aus erster Hand präsentieren.
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Programm

Ab 12:00 Uhr Registrierung & Light Lunch

13:00 Uhr Revenue Management im Jahr 2018 – Einführung und Überblick
Dr. Andreas von der Gathen

13:30 Uhr Regalpreismanagement: 
Sich verändernde Kundenbedürfnisse verstehen und Preisbereitschaften abschöpfen
Nina Scharwenka

14:15 Uhr Consumer Pricing bei Pandora
Dr. Silja Schöneborn, Pandora

14:45 Uhr Kaffeepause

15:15 Uhr Konditionenmanagement:  
Konditionenwachstum nachhaltig bremsen und Margenziele sichern
Tim Brzoska

16:00 Uhr Folding und Konditionenoptimierung bei Danone 
Remco Louwers, Danone

16:30 Uhr Kaffeepause

17:00 Uhr Podiumsdiskussion: 
Revenue Management – Potenziale erkennen und realisieren
Remco Louwers, Dr. Silja Schöneborn, Dr. Andreas von der Gathen, Tim Brzoska, Nina Scharwenka

17:45 Uhr Zusammenfassung und Ausblick

Anschließend Ausklang mit Cocktails und Snacks

Anmeldung 
Bitte melden Sie sich bis zum 2. Februar 2018 an. 
Besuchen Sie dazu unser Registrierungsportal www.simon-kucher.com/anmeldung. Ihre Teilnahme ist kostenfrei. 
Bitte registrieren Sie sich frühzeitig, da die Teilnehmerzahl begrenzt ist. Für telefonische Rückfragen steht Ihnen 
Frau Sibel Yurtsever unter +49 228 9843 316 und unter strategieforum.konsumgueter@simon-kucher.com gerne zur Verfügung.

Veranstaltungsort
Villa Kennedy – Rocco Forte Hotel, Kennedyallee 70, 60596 Frankfurt am Main, Tel. +49 69 717120
www.roccofortehotels.com/hotels-and-resorts/villa-kennedy
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