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Ausgangslage

Werte- und Preismanage

Revolution

und die Imp 2
Marketingstrategie verantwortli

Dr. Andrea Maessen
ist Senior Partnerin und
Global Head der Practice
»,Chemicals & Construction*
bei Simon-Kucher & Part-
ners in KoIn. lhre Beratungs-
schwerpunkte liegen in der
Optimierung von Preis- und
Vertriebsprozessen und -systemen sowie in der
Entwicklung von Vertriebs- und Preisstrategien.
Sie unterstutzt Unternehmen bei der Durch-
setzung von hoéheren Preisen im Markt und
beim Aufbau von Pricing-Kompetenzen in der
Organisation. Dr. Andrea Maessen ist Autorin
von zahlreichen Publikationen zu Themen des
Pricings und Marketings.

Sebastian Strasmann
ist Partner bei Simon-Kucher
& Partners mit Fokus auf
Preis- und Vertriebsmanage-
ment im B2B-Geschaft. Er
unterstitzt Unternehmen in
der Positionierung von Pro-
dukten und Dienstleistungen
im Wettbewerb, der Optimierung von Preisen
und Konditionen sowie der Ausrichtung von
Vertriebsorganisationen auf den Markt. Dabei
hilft die Digitalisierung nicht nur in der Steige-
rung von Effektivitat und Effizienz im Pricing
und Vertrieb, sondern erlaubt Geschafts- und
Preismodelle neu auszurichten durch die Erho-
hung der Wertschoépfungstiefe und intelligente
Abrechnungsmodelle.

Dr. Dirk Schmidt-Gallas
ist Practice-Leiter bei
Simon-Kucher & Partners
und Managing Partner des
Frankfurter BUros. Er verflgt
Uber umfangreiche interna-
tionale Beratungserfahrung
in B2B- und B2C-Industrien.
Unternehmen suchen seinen Rat zu Fragen der
Strategie, der Produktoptimierung, des Pricings
und der effizienzorientierten Implementierung.
Er ist Autor und Koautor zahlreicher Blcher
und Aufsatze in fuhrenden Branchenzeitschrif-
ten und referiert regelmagig auf Schlisselta-
gungen weltweit.

Dr. Georg Tacke
ist CEO von Simon-Kucher
& Partners. Er besitzt mehr
als 25 Jahre Beratungser-
fahrung in verschiedenen
Branchen. Dr. Tacke gilt als
einer der international fih-
renden Pricing-Experten; er
berat in diesem Bereich auch zahlreiche CEOs
und Vorstande. Seit 1990 ist Dr. Tacke Partner
und seit 2006 Mitglied der Geschaftsfihrung
von Simon-Kucher & Partners. Er studierte
BWL und Marketing an der Universitat Bielefeld
und der Stanford Business School.

Dr. Karl-Heinz Sebastian
ist Mitbegriinder und Senior
Partner von Simon-Kucher
& Partners. Er beréat seit 30
Jahren weltweit Unterneh-
men in der Entwicklung und
Umsetzung von Strategien
zu Commercial Excellence.
Seine aktuellen Arbeiten beschaftigen sich mit
Strategien zur Entwicklung von Preisstarke,
der Preisflhrerschaft in umkampften Markten
und dem Aufbau von Pricing-Kompetenzen in
Unternehmen.

Prof. Dr.

Stefan Wrobel

ist Professor flr Informatik

an der Universitat Bonn und

Leiter des Fraunhofer-Insti-

tuts fir Intelligente Analyse-

| und Informationssysteme

IAIS. Er studierte Informatik
in Bonn und Atlanta, Georgia, USA (M.S., Ge-
orgia Institute of Technology) mit Schwerpunkt
kunstliche Intelligenz und promovierte an der
Universitat Dortmund. Professor Wrobel be-
schaftigt sich seit vielen Jahren mit Aspekten
der Digitalisierung, insbesondere mit intelli-
genten Algorithmen und Systemen zur Analyse
grofRer Datenmengen und dem Einfluss von Big
Data/Smart Data auf die Nutzung von Informa-
tionen in Unternehmen und der Gesellschaft.
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isiken flr das Pricing
- Chancen flir neue Preismodelle und hohere Preispunkte
+ Worauf zu achten ist bei Digital Pricing
Dr. Andrea Maessen, Senior Partner, Simon-Kucher & Partners

Den (Mehr-)Wert von Informationen erkennen und nutzen

Machine Learning und kunstliche Intelligenz angewendet
- Geschafts- und Pricingmodelle neu denken
Prof. Dr. Stefan Wrobel, Leiter des Fraunhofer-Instituts fir Intelligente Analyse- und Informationssysteme
IAIS und Professor fur Informatik an der Universitat Bonn

Vom Hardwareanbieter zum digitalen Dienstleister
- Vom kaufenden Kunden zum nutzenden Kunden
- Vom Stuckpreis zum "smarten" Abrechnungsmodell
Steffen Dobberstein, Vice President Strategic Pricing, dormakaba AG

Das sagen Manager: Was sind die Probleme?
+ Wo sind die Chancen?
+ Was ist jetzt zu tun?
Sebastian Strasmann, Partner, Simon-Kucher & Partners

Paradigmen auflésen
+ CRM richtig machen
Die Customer Journey neu gestalten
Dr. Dirk Schmidt-Gallas, Senior Partner, Simon-Kucher & Partners

Georg Giersberg und Sebastian Strasmann



Organisatorisches

Exklusivitdtsvorbehalt
Die Power Pricing-Konferenz richtet sich an Mitglieder des Vorstands und der Geschaftsfuhrung sowie an Flihrungskrafte aus
den Bereichen Unternehmensplanung, Pricing, Marketing, Vertrieb, Verkauf, Controlling und Produktmanagement aller Branchen.

Onlineregistrierung
Bitte registrieren Sie sich online auf
www.faz-konferenzen.de/power-pricing/anmeldung

Teilnahmegebiihr
1.085,- Euro pro Person und zzgl. MwSt.

Hotelinformationen

Es besteht ein limitiertes Sonderkontingent im Veranstaltungshotel Sheraton Frankfurt Airport vom 13. bis 15. November 2018.
Sie kénnen |Ihr Zimmer unter dem Stichwort ,,Power Pricing 2018“ unter Telefon: 069 69 77-24 02 oder per E-Mail an reservati-
onsfrankfurt@sheraton.com zum Sonderpreis von 194 Euro buchen. Buchungsdeadline: 13. Oktober 2018. Alle Preise verste-
hen sich pro Nacht inkl. Frihstlick und der aktuell gultigen Mehrwertsteuer. Nach der genannten Deadline kann nur auf Anfrage
und zu den dann glltigen Preisen reserviert werden.

Veranstaltungsort

Sheraton Frankfurt Airport Hotel & Conference Center
Raum , Sky Loft“

Hugo-Eckener-Ring 15

Flughafen/Terminal 1

60549 Frankfurt am Main

Kontakt

FRANKFURT BUSINESS MEDIA GmbH — Der F.A.Z.-Fachverlag
Ansprechpartnerin: Felicita Minch

Frankenallee 68-72

60327 Frankfurt am Main

Telefon: 069 75 91-21 91
felicita.muench@frankfurt-bm.com

www.frankfurt-bm.com

Es gelten die Teilnahmebedingungen und Datenschutzhinweise der FRANKFURT BUSINESS MEDIA GmbH.

www.faz-konferenzen.de



